
2018. június 
 
Moldován Lívia 
20-428-9897 
moldovan.livia@fundamenta.hu 
 

 

Fundamenta  

aktualitások 

 

 



Témák 

1. Fundamenta és a piaci helyzet 

2. Termékjellemzők, új tarifák 

3. Értékesítési lehetőségek 

4. Promóciók, akciók 

5. Elektronikus ajánlat/E-lak rendszer 

 



Lakástakarék piac alakulása 
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Fundamenta Rt. 

Fundamenta-Lakáskassza Zrt. Lakáskassza Rt. Lakáskassza 
Rt. 

Otthon Rt. 

OTP-LTP Rt. 

Erste-LTP 

AEGON LTP 

1997     1998     2001               2003                        2011          2013  



Kedvező piac: ÁT & piaci penetráció körkép 

13% 
62% 

40% 

37% 

24% 

16% 3% 

ÁT: 8,8% 

90 / 45 € 
ÁT: 10% 

       ~74 € 
ÁT: 5% 

66,39 € 

ÁT: 1,5% 

    18 € 

ÁT: 25% 

~250 € 
ÁT: 3,3% 

   ~22 € 

ÁT: 30% 

~230 € 



A piac 

Kiváló növekedési kilátások 

Alacsony lakásszámla penetráció 

Kedvező makrogazdasági környezet – tartósan alacsony kamatszint  

Bővülő foglalkoztatottság 

Felfelé kúszó reálbérek 

Egyre jobban ismerik a lakástakarékot 

 

Átlag szerződéses összeg > 4,0 MFt  +10% 2015-höz képest 

Új szerződések 75%-a havi 20 ezer Ft 

8-10 éves futamidővel köt az üf. 1/3-a 



Mamahotel 

• A férfiak gyakrabban (33%) 
élnek együtt a szüleikkel, mint 
a nők (23%) 

• A mamahotel általános 
jelenség az egész EU-ban 

 

 

 



Pl. Huszas korosztály ~ 1,34 M fő  1.340.000 * 58%  

 

 

•  777.000 fő szülőkkel él 

 

 

• 545.000 fő költözne 

 

 

 

• Közülük mindössze 55.000 fő rendelkezik lakásszámlával!!! 

Mamahotel 



Szereti a terméket a média 
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4 nap, 3 cikk a portfolio.hu-n 
• Pofátlanul drágák a lakások - 

megmutatjuk, hogy 
szerezhetsz egyet a 
leggyorsabban 

• 3 dolog, amit mindig is tudni 
akartál a 72 ezer forintos 
állami ingyen pénzről 

• 4 cég, 4 ábra: így megy most 
a magyar lakás-
takarékpénztáraknak 

 



Új szerződések volumene (millió Ft)* 
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Piaci adatok 



Piaci pozíciónk LTP-k között  
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Folyamatosan bővülő lakásszámla piac,  
a Fundamenta továbbra is piacvezető! 



Hitelállomány alakulása (millió Ft)* 
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Piaci adatok 

*A versenytársakra vonatkozó 2017-es adatok még nem kerültek közzétételre 



Lakáshitel-piaci pozíciónk (hitelkihelyezés alapján) 
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Fundamenta lakáshitel-piaci részesedése
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Változásaink a brókeri piacon 

Megnövekedett jutalék és szorosabb kapcsolat 

Nincsen jutalék visszaírás 

Kiforrott értékesítés támogatás és folyamatok 

Fundimini Gyerekszámla 

Dolgozói díjmentes szerződés 

Elektronikus rendszerünk megjelenése 

13 



Termékjellemzők, lehetőségek 
 



Megtakarítási időszak Törlesztési időszak 

2 h
ó

 K
iu

talási id
ő

szak
 

Teljes megtakarítás  Lakáskölcsön 



Lakáscélok felhasználási lehetőségek 



Ki köthet szerződést? 

 Cselekvőképes természetes személy saját maga javára 

 

 Társasház, lakásszövetkezet 

 

  Támogatóként (gyám, illetőleg helyi önkormányzat gyermekvédelmi 

gondoskodásban élő gyermek javára) 

  EGT tagállam állampolgára 

 

  Aki rendelkezik bejelentett állandó lakcímmel 
•bevándorolt,  

•letelepedett  

•menekültként elismert személy 



Lehetséges kedvezményezettek 

Így többszörözheted az állami támogatást! 

72.000 72.000 72.000 

72.000 

72.000 

72.000 72.000 

72.000 72.000 72.000 72.000 



Nyilatkozat a közeli hozzátartozóról 

Nyilatkozni a felhasználásakor 

kell,   

számlanyitáskor még nem.  

 

 

 



Havi 20 ezer Ft feletti havi megtakarítási lehetőség biztosítása az 
ügyfelek számára. 
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A 2010-es törvénymódosításnak 

köszönhetően a közeli hozzátartozók 

egymás lakáscéljára is felhasználhatják 

lakástakarékpénztári megtakarításaikat 

SZÜLŐ NAGYSZÜLŐ 

GYERMEK 

UNOKA 

TESTVÉR 

Közeli hozzátartozók hiányában 

20 ezer Ft többszöröse helyezhető el 

megtakarításként 
Új tarifa létrehozása 20 ezer Ft feletti 

megtakarítás biztosítás érdekében 

HÁZASTÁRS 

Termék innováció a tarifák terén 



Otthontervező 

lakásszámla 



„A” tarifa „B” tarifa 

5.000 – 20.000 Ft 
 

21.000 – 40.000 Ft 

Választható megtakarítás 

• A tarifa elnevezése attól függ, hogy 20.000 Ft alatti vagy 
feletti megtakarítást választ az ügyfél 

Választható 
megtakarítás 

szerződéskötéskor 
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Otthontervező Lakásszámla (0,1 – 3,5% Lakossági) 

Megtakarítási időszak Törlesztési időszak 

Saját megtakarítás  

30% Állami támogatás (20.000 Ft-ig) 

0,1% Betéti kamat 

Fix, forint alapú,  

3,5% kamatozású  
Lakáskölcsön  
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Teljes megtakarítás  
40% arány 60% arány 

évek 

Lakáskölcsön 

50 - 120 hónap 58 - 112 hónap 

Szerződéses összeg:  

1. Tarifa (5 – 20.000 Ft havi megtakarítás): 3.200.000 - 7.650.000 Ft  
2. Tarifa (21 – 40.000 Ft havi megtakarítás): 5.710.000 - 13.600.000 Ft 
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Otthontervező tarifa (0,1 – 3,5%, lakossági) 

• Az egy személy által elérhető SZÖ magasabb, mint a korábbi 

tarifáknál. 

• Rugalmas, személyre szabható szerződéses összeg (800e ft – 13 

600e ft). 

• Rugalmas, személyre szabható futamidő (50-62-79-97-120 hóra). 

• A 3,5%-os LK kamaton felül az ügyfél kezelési költséget nem fizet! 

• A tarifának van 20 és 40 ezer Ft-os változata is (A és B tarifacsalád – 

eltérő ÁT tartalom miatt). 

 

Példa a teljes visszafizetésre (futamidő 62 hó, szerződéses összeg 4 000 000ft): 

megtakarítás (62*20e):                                  1 240 000ft  

lakáskölcsön törlesztés (63*42e):                  2 646 000ft  

Visszafizetendő  4 000 000  ft-ra                  3 886 000 ft 

 



Termék összehasonlítás 

  

OTP Start U 10 Aegon Kamat fix 10 Erste 0159 

Fundamenta 

Otthontervező 
(A24) 

Vállalt ráta (HUF) 20 000 20 000 20 000 20 000 

Betét futamidő (hó) 120 120 120 120 

LK futamidő (hó) 118 120 144 112 

SZÖ (HUF) 7 500 000 7 600 000 7 600 000 7 650 000 

Számlanyitási díj 

(HUF) 
75 000 76 000 76 000 76 500 

Betéti kamat (%/év) 0,1 0,1 0,1 0,1 

A futamidő alatt 

elérhető betéti kamat 
(HUF) 

15 785 18 875 15 630 15 742 

hitel kamat (%/év) 5,99 5,5 5,9 3,5 

Összes saját 

megtakarítás (HUF) 
3 135 785 3 135 875 3 135 630 3 135 742 

LK összeg (HUF) 4 364 215 4 464 124 4 464 370 4 514 258 

Teljes 

visszafizetendő 
összeg (HUF) 

5 828 325 5 813 640 5 957 368 5 312 160 

Kifizetett hitelkamat 

(HUF) 
1 464 110 1 349 516 1 492 998 797 902 



Társasházi szerződések 

• Betéti kamat  

   (0,1-1,5-3,5% új tarifák) 

• Épületenként egy köthető 

• Közös tulajdonú részekre használható 

• Felújítási alap (min. 2 év)  

• Azonnali hitellehetőség 

A részletekkel kapcsolatban keresd a Fundamenta Partnermenedzsered! 



KözösCél Lakásszámla – G – tarifa (1,5 – 7%) 

Megtakarítási időszak Törlesztési időszak 

Saját megtakarítás  

1,5% Betéti kamat +2% k.bónusz 

8-10évnél 
Fix, forint alapú,  

7% kamatozású  

Lakáskölcsön  
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Teljes megtakarítás  
50% arány 50% arány 

évek 

Lakáskölcsön 

48 – 120 hónap 102 – 122 hónap 

Szerződéses összeg:  

620.000 – 29.500.000 Ft (Lakásszámtól függően: 5  –  90.000 Ft havi 

megtakarítás) 

30% Állami támogatás  
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Társasházi tarifák 

• G tarifát Kizárólag Társasházak és Lakásszövetkezetek 

köthetik 

• G tarifa betéti kamata: 1.5 % - 3,5% 

• G tarifa hosszú futamidejű szerződések esetén (8 és 10 év) 

+2% kamatbónusz 

• „A” tarifa is köthető Társasházak részére 

• „A” tarifa betéti kamat 0,1%, hitelkamat 3,5% 

• Hitelrészen kezelési költség nincsen. 
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Hiteleinkink 

• Megvalósító lakáshitel (Azonnali áthidaló  kölcsön, AÁK) 

• Továbblépő lakáshitel (Áthidaló kölcsön , ÁK – 2 év és 10%) 

• Célbaérő lakáshitel (Lakáskölcsön (LK)  3,5%) 



A lakáskölcsön 

 

 

 

 

 kamat: 3,5% 

  díjmentes folyósítás 

  csak 2.000.000 Ft felett szükséges 

ingatlanfedezet 

 megszűnt a kezelési költség 

  széleskörű felhasználási lehetőség  

  fix kamatozás: nem változik a futamidő alatt 

 elő- és végtörlesztés díjmentes 



Múlt… 

• 2008-as devizahitel válság 

• 2008-as válság idején 11,5% alapkamat 

• Hasonló volumenű lakáshitel kihelyezés, mint 
napjainkban 
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• 1% ponttal történő emelkedés mellett 5-10% törlesztő 
részlet emelkedés 

• 5% ponttal növekvő kamatszint mellett 25-55% a törlesztő 
részlet emelkedés 

 

A jövő… 



Értékesítési ötletek - Hitelbetörlesztés 

Lakáshitelbe betörleszthető a Fundamenta-LTP  

állami támogatással 
 

 

Csökkenthető a lakáshitel hátralévő futamideje 

 

Jelentős – akár több milliós – ügyfél kamatmegtakarítás a 

hiteltörlesztésen állami támogatással 
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HITEL - 10mio Ft, 20 évre, 5% kamat  
(„A”tarifa – 50 hónap - 20e)  
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 TőkeTartozas ltp nélkül  TőkeTartozas - 1ltp  TőkeTartozas - 2ltp  TőkeTartozas - 3ltp

visszafizetendő: 15 836 160 Ft  

visszafizetendő: 14 890 210 Ft  
 
  
 fizetendő: 14 012 453 Ft  

 
  
 

visszafiz.:   
13 134 697 Ft 
 
  
 

34 

* díjak és betörlesztési           
költség nélkül 



15 836 160 
14 890 210 

14 012 453 
13 134 697 
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0 LTP 1 LTP 2 LTP 3 LTP

Visszafizetendő ft Megtakarítás ft
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HITEL - 10mio Ft, 20 évre, 5% kamat  
(„A”tarifa – 50 hónap - 20e)  

* díjak és betörlesztési           
költség nélkül 



HITEL - 10mio Ft, 20 évre, 5% kamat 
Összehasonlítás  

Összehasonlítás 4-8-10 éves FLK ltp 
betörlesztésével!!! 

V.fizetendő 4év ltp-
vel

V.fizetendő 8év ltp-
vel

V.fizetendő 10év ltp-
vel

Megtakarítás ft 4év
ltp-vel

Megtakarítás ft 8év-
ltp-vel

Megtakarítás ft 10év-
ltp-vel

15 836 160 15 836 160 15 836 160 

0 0 0 

14 890 210 14 410 043 14 224 172 

945 950 
1 426 117 1 611 988 

14 012 453 13 003 334 12 676 691 

1 823 707 
2 832 826 3 159 469 

0 LTP 1 LTP 2 LTP
 

2db 10 éves LTP 
betörlesztésével a hitel 

10 év alatt kifut!!! 
 

Megtakarítás:  
3 159 469 ft 
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* díjak és betörlesztési           
költség nélkül 



Értékesítési ötletek - Megosztás 

Első szerződés 
(pl. 4 éves) 

SZÖ emelése 
(pl. 10 évesre) 

1. megosztás 

2. megosztás Akár 1 év után 
felhasználható!! 

Akár 1 év után 
felhasználható!! 

Megosztott 
szerződés 

Megosztott 
szerződés 

SZÖ emelése 



Megosztás előnyei 

• Eredeti szerződéssel megegyező 
tulajdonságú a megosztással létrejövő, új 
szerződés (megtakarítás kezdete) 

 

• 4 év letelte után akár évente kivehető a 
befizetett összeg állami támogatással – 
extra rugalmasság 

 

• Magas hozam érhető el 
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Miért jó az Ügyfélnek? 

 Rövidebb hitel futamidő 

 Jelentős (akár milliós összegű) megtakarítás a kifizetendő 

kamaton 

 Állami támogatással csökkenthető a visszafizetendő 

hiteltartozás 
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• Magasabb SZÖ a meglévő 
szerződés hosszabbításon 
(megtakarítási idő/SZÖ 
emelése) 

• Magasabb SZÖ az új 
szerződéseknél (hosszabb 
megtakarítási idő miatt) 

• Nagyobb teljesítmény 

• Több jutalék 

Miért 
jó 

Neked? 



• Fundimini Gyerekszámla  

• Családi Plusz 

• Lojalitás kupon 

• Időszakos akciók 

 

Promóciók, akciók 





250 milliárd forint 3 év alatt 

A Fundi-Mini egyedülálló 

termék a piacon  

Egyedül nehezen 

megvalósítható ingatlancélok 

Generációs probléma a 

takarékoskodás és az okos 

pénzhasználat hiánya 

2015 óta megduplázódott a 14 

év alattiakra kötött 

szerződések összege 

Élhetőbb, önálló élet 

(szülőknek és gyerekeknek 

egyaránt) 

 

 

 



A FundiMini Gyerekszámla felépítése 

 

Első szerződés 
Az első szerződés megtakarítását a Fundamenta 
tovább kezeli 

Követő szerződés 

• 14 év alatti kedvezményezett,  
• 8-10 év megtakarítás idő,  
• Min. 10.000 Ft havi megtakarítás 
• Igénybe vehető módozat: 

„Otthontervező lakásszámla” 
• Hűségbónusz:(kiutalási feltételek 

teljesítése esetén) 

Követő szerződés létrejötte esetén az első 
szerződés tovább kamatozik: 
• Módozat szerinti kamat garantáltan 
• Kamatprémium: Az első lakás-előtakarékossági 

szerződésen, a második szerződés futamideje 
alatt a módozat szerinti betéti kamaton felül 
1,5% kamatprémiumot írunk jóvá 
 

• 4-10 év megtakarítás idő, de legalább a 
kedvezményezett 18 éves koráig 

• Igénybe vehető módozat: Otthontervező 
lakásszámla (A-A; B-B módozat) 

• Választható a megtakarítás idő, de az új 
szerződés megtakarítási ideje legalább a 
kedvezményezett 18 éves koráig tartson 

Fundimini Okospersely a családoknál 

8-10 év 

+ 4-10 év 



„A” tarifa esetén 



„B” tarifa esetén 



FundiMini Okospersely - FundiCity  

 A FundiCity polgáraként játszva tanulhatják meg a gyerekek, 

hogyan boldoguljanak a pénz világában. 

 Elektronikus , Érmefelismerő funkció - Okospersely 

 www.fundimini.hu 

http://www.fundimini.hu/


A FundiMini Okospersely 

• A persellyel összekötve követhető nyomon a gyűjtött 
zsebpénz összege. 

 



Lojalitás ügyfélprogram 



1. Kamatbónusz 

• az újonnan megkötött megtakarítási szerződések első 

megtakarítási évére a betéti kamaton felül további 10%-os 

kamatbónuszt írunk jóvá 

 

Lojalitás Ügyfélprogram elemei 

2. Otthonok és Megoldások 
 

• ¼ éves, színvonalas otthonteremtő magazinunk, amelyet a 

Lojalitás Kupont felhasználó és új megtakarítási szerződést 

kötő ügyfeleinknek a megtakarítási idő végéig díjmentesen 

adunk! 

 



Családi plusz kuponCs 

Első évi befizetések után 
5% kamatbónusz 



Triplázó bónusz 
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Triplázó bónusz 

Mely szerződések vesznek részt az akcióban? 

 2018.04.18-2018.07.17 között aláírt és 2018.07.30-ig leadott ajánlatok 

 A, B módozatok 

 Hosszú (8 és 10 éves) tarifák 

 Magánszemély és társasház (kivéve csoportos, infra, kombi szerződések) 

 Módozat szerinti megtakarítás eléri a 19.900 Ft /hó-t 

 A „bónusz” összegre a dolgozói szerződések ügyfelei is jogosultak (testületi 

kedvezménnyel összevonható) 
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Triplázó bónusz 

• Hogyan jár a Bónusz? 

 

• a Lakásszámla megnyitásakor a módozat szerinti havi 
megtakarítás kétszerese elkülönítésre kerül 

• kiutaláskor ezt jóváírják a Lakásszámlán, és a teljes 
megtakarítás összegét növeli, ezért a felvehető lakáskölcsön 
összege csökken a bónusz összegével 

• az extra bónusz összegére további kamat (kamatos kamat) 
és állami támogatás nem jár  

• a számlakivonatokon feltüntetjük a bónusz összegét 
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Elektronikus rendszer használata (E-lak) 

• Támogatja az értékesítést. 

• Kevesebb a papírmunka. 

• Nagyobb biztonság, kevesebb a hibalehetőség. 

• Súgó funkciók. 
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Elégedettebb üzletkötő  és 

Elégedettebb ügyfél 

 

 

 



Ajánlat kitöltése 

Ajánlattal 
mindenképpen add le: 

 
• Befizetési igazolás,  
• Adatkezelési 

nyilatkozat, 
• Ajánlat 2. oldalán 

OBA nyilatkozat 
kitöltése,  

• ügyfél tájékoztató 
közvetítői jogállásról 



Adatkezelési nyilatkozat ajánlathoz 

• Ajánlathoz mellékelni 
szükséges eredetiben 



Szerződésmódosítási adatlap 

• Befizetés utólag 
szükséges (mellékelni 
nem kell emeléskor) 



Első díjak befizetése 

• Átutalással 
 

• Bankkártyával 
 

• Csekken: 

 
 

8 8 0  0 0  0 1 9      7 9 3  1 7  1 2  8 

Ajánlatszám + név 

Első díjak utalása: számlanyitási díj  
(+ első havi megtakarítás) 



Bankkártyás befizetés (www.fundamenta.hu) 
Tisztelt Ügyfelünk!  

Lehetősége van arra alkalmas bank- vagy hitelkártyával a lakás-előtakarékossági 

szerződésének számlanyitási díját vagy egy adott havi megtakarítását befizetnie. Az alábbi 

képernyőn kérjük adja meg a fizetéshez szükséges adatokat: 

*  Ajánlatszám 
 

 
 

*  Szerződésszám 
 

 
 

Szerződő neve*    

Anyja születési neve*    

Születési idő*  
 

 
 

Születési hely*    

Adóazonosító*    

E-mail*  
 

 
 

Email megerősítés*    

 SMS visszaigazolást kérek 
  

Összeg*  
 

 
 

 Fizetési feltételek és adatkezelési nyilatkozat 
  

 



Ügyfél igények 

Amiről nem beszél az ügyfél 



Egy kis eladástechnika 

MEGSZÓLÍTÁS 

Minden egyes meg nem szólított ügyfél egy kihagyott 
lehetőség az értékesítésre!! 

Ha nem szólítunk meg ,meg fogja szólítani más…! 

Lakáscélja mindenkinek van! 

Csak röviden. 

Cél:időpont-egyeztetés 

 

Termék bemutatás, ajánlat kidolgozás,döntés/zárás 

E-lak rendszerből kalkulálni !( Nem tarifa tábla !) 
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Hasznos megszólítások 

Idén már jóváírtuk az Ön lakástakarék számláján a 72e Ft-os 

állami támogatást? 

 Milyen lakáscélokat kíván megvalósítani a közeljövőben? 

Gondolt arra, hogy a meglévő hitelét hamarabb visszafizeti? 

 Rendelkezik már olyan állami támogatással, amely    

kamatozik is Önnek? 

 Gondoskodott már gyermekei/unokái jövőjéről? 
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6 kérdés az ügyfél céljainak megismeréséhez: 

• Ugye, egyetértünk abban, hogy előbb-utóbb mindenki költ 
a lakására? 

• Ön mit változtatna, vagy milyen lakáscélú tervei vannak? 

• És mibe kerül mindez? 

• Saját jövedelméből mennyi idő alatt tudná ezt félretenni? 

• Ha rövidebb idő alatt rendelkezésére állna ez az összeg, 
az megfelelő lenne? 

• Mekkora összeget tud ennek érdekében havonta 
átcsoportosítani? 



Miért éri meg az ügyfélnek? 

Legmagasabb szerződéses összeg (akár 13 600 000 Ft)  

  nagyobb igénybe vehető összeg 1 főre 

Legkedvezőbb  lakáskölcsön kamat (3,5%)  

  legjobb kondíció 

Állandó szegmensakciók:  

  Fundimini Gyerekszámla okos persellyel,  

  Családi Plusz és Lojalitás kupon 

Időszakos termékakciók 

Rugalmas termék 

Legjobb TH termék a piacon (0,1-1,5-3,5%) 
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Miért érdemes foglalkoznod vele 

 Megnövekedett jutalék  

 Legmagasabb szerződéses összeg (akár 13 600 000 Ft)  

  magas jutalékalap! 

 Állományminőség kiemelkedő  nincs jutalék-visszaírás! 

 Kiforrott folyamatok és értékesítés támogatás  

  elérhető partnermenedzser 

 Márkaismertség  könnyen eladható 

 Kopogtató termék (30% állami támogatás) 

  Ügyfél kötődést erősíti (komplex értékesítés) 

  Dolgozói díjmentes szerződés (évente 1db)    

 

 

 

 

 

 



PM támogatás 



PM támogatás 
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Célunk:  
az ügyféligény alapú értékesítés támogatása 

 

Bankszámla vs. Lakásszámla 
 

  Bankszámla Lakásszámla 

Kezdeti költség                -   Ft           80 000 Ft  

1 havi költség            990 Ft                150 Ft  

Költség 120 hónapra    118 800 Ft           18 000 Ft  

Kártyadíj       43 044 Ft                    -   Ft  

Állami támogatás                -   Ft        720 000 Ft  

Költség    161 844 Ft           98 000 Ft  

Nyereség                -   Ft        720 000 Ft  

• Fundamenta Partnermenedzser 
(PM) 
naprakész szakmai információk 
támogatás a mindennapokban 
eladástechnikai fogások 

Haszonérvelés 
Kifogáskezelés 
Kérdezéstechnika 
Igényelemzés 
Megszólítás, stb. 

gyakorlati tanácsok 
oktatások megtartása 
személyes fejlesztés  

 



Kezdd el bemutatni 

Hány embert ismersz… 

aki lakást venne 

felújítana 

átalakítana  

nagyobba  költözne 

gyerekének segítene 

unokának segítene 

 

Segíts Nekik, hogy 
meg tudják oldani! 

 



Sikeres értékesítést kívánunk! 


